
(احساس نياز نرسانيد) ( نه شنيدن جزئى از كار است) 

اهداف خود 
 را روشن كنيد 

صنعت بازاريابى شبكه اى 
را  آموزش ببينيد 

سوار اتوبوس مناسب شويد 

طرح درآمدزايى  را مطالعه  و بررسى كنيد 

از خودتان  تعهد  بگيريد  دست از نق زدن برداريد 
”آسان است“ 

پذيرفتن طرد شدن 

بذر ترديد را پرورش ندهيد 

اقدام مداوم و مستمر  از نكات محرك  استفاده نكنيد 
(وابسته به انگيزه نباشيد) 

تبديل به يك استاد بازاريابى شويد 
 دوست  شما دانستن جايگاهتان است 

(براى خودتان و تجارتتان ارزش قائل شويد) 

بدانيد چه موقع بايد شكم سيرى بزنيد! 

هرگز مردم يا خودتان را دست كم نگيريد 

روى باختن  شرط بندى نكنيد 
(براى زمان خود ارزش قائل باشيد) 

( پيش داورى نكنيد!) 

( شركت و تيم مناسب) 

( از تجارتتان لذت ببريد) 

سوالات زيادى را بپرسيد 

حرفه اى باشيد 

تمركز  بر  فعاليت 
( بى نتيجه  و  با نتيجه ) 

شما  ميمون  رقصنده  نيستيد 

خوش بگذرانيد - 
دست از جدى گرفتن خود تان بكشيد 

همه چيز را 
به خدا بسپاريد 


